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INFO PRATIQUES

QUALIFICATION

Le titulaire du CQP dermocosmétique pharmaceutique propose des conseils associés a
un traitement dermatologique ou a la prévention dans le domaine dermocosmétique,

des produits doéhygi ne corporelle et cos
respect de la réglementation. Il apporte un conseil technique et personnalisé aux clients
" partir déune analyse de | eurs besoin

propri ® ®s des produits, dobéautre part. |

I Elaboration de la politique commerciale et promotionnelle du rayon et
d®f inition de | dassorti ment
f Organisation de | 6espace de vente d
I Négociation et achat des produits
9  Gestion des stocks
(I organise et g re | despace cosm®tique

NI VEAU DOENTREE

Accessible aux personnes dipldomées du BP Préparateur en Pharmacie et assistants
pharmaciens.

PERIODE
De Septembre a juin

DUREE DE FORMATION ET FINANCEMENT

278 heures de formation, prise
en chargeOpar |

RYTHME DES COURS

1 jour par semaine /40
alternances le lundi

CAPACITE : 10 places pour
la formation

PROGRAMME DE FORMATION

CAHIER DES CHARGES DE LA FORMATION CQP DERMOCOSMETIQUE PHARMACEUTIQUE

ACTIVITES MODULES DUREE
Mise en ceuvre de la politique Les moyens de la définition d'une politique 14H
commerciale de I'officine en commerciale
matiére de dermocosmétique Les a.chats 14H
Le suivi des ventes 21H
Animation de I'espace de vente | Conception et organisaton dun rayon 14H
dermocosmétique au sein d’'une | dermocosmétique
pharmacie d’officine Animation du point de vente 14H
Physiologie cutanée et types de peaux 21H
Pathologies de la peau 35H
: . " Galénique et actifs 14H
Conseil du client en matiére - — s
d’hygiéne et de soin Conse!ls assoc!t?s aux produ!ts d hyg|_ene 21H
Conseils associés aux produits de soin 21H
Conseils associés aux produits de beauté 14 H
Analyse de nature de peau et conseils associés 21H
Vente de produits d’hygiéne et de Tephniques qe vente = 35 H
soin Réglementation en matiére de vente en 7H
pharmacie
Evaluation Contréle continu 8H
Commission d'évaluation 4H
TOTAL 278 H
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Témoignages de stagiaires qui nous ont fa

confiance:

Céline:« La formation m'a apporté au point de vu professio
assurance au comptoir et une crédibilité concernant le ¢
clients sur Bermocosmétigize

Laurine «cette formation a été trés enrichissante en m

- connaissance dans le domaine dermocosmétique. Grace a

{3 de formatipnje peux maintenant apporter un conseil
concernant lpréventioret le traitement dans le domaine -d
cosmétique. Cetlei mbéa permis de !sep

Stella: « Cette formation m'a permis de m'épanouir dans m
grace a cette formatierme sens plus slre de moi au qu
jaime d'avdage conseiller les clientsjecaens que je possé
désormais les connaissances nécessaires a la prdhos
protocole d'hygiéne et de soins adapté. Je n'ai plus d'hésita
répondre aux objections lorsqu'il yen a

were w=—  Nathalie « Aujourd'hui, je découvre que le C.Q.P est trés
sur ma vie professionnelle puisque de septembre 2018 a
2018 mes ventes en dermocosmétique s'éeddeventes po
un chiffre d'affaire de B4&tlun panier moyen de 10,080
nettement progressé puisque de Rigea avi2l019 mes vent
sont de 704 pour un chiffre d'affaire deet@sbpanier moyen
10,87 ce qui fait une augmentation de 40 ventes /mbis en

mojd 6 ° t r edepnbiude mes é@mpétences, plus de co
quand je vends des produits et d'angglmore plus mon cons
associé»

%_ Myriam « Le CQP m'a permis de prendre encomopfiance e

Témoignages de pharmaciens titulaires qu

nous ont fait confiance

Pharmacie de la mairie a AUDINCOURT, M&&LFROY " formation tres
complete tant scientifiguement que commercialement. Formaitibéressante
pour valoriser les compétences de son collaborateur, lui donner de nou
YAdaaAzya ljdzAi RS@OSt2LIISNRYG €F YD
la qualté de son conseil en dermocosmétidlie

PharmacieCentrale, Mme COMOLA Marine " la formation a permis a me
O2ttl 02N GNAROS RS LINBYRNB RS tQF
personnalisés Les compétences acquises, notamment la maitrises
techniques de mise avant,t Sa YA aSa Sy QR2ppSssdaC
lui donner plus de responsabibtg"




UN ACCOMPAGNEMENT DE QUALITE POUR UNE
FORMATION DE QUALITE !
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Faites commees stagiairegejoigneznous!



